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No olvidar

Un pais "exitoso” para
todos, solo si, la
Asociatividad se cultiva
en todos los sectores
de la produccidn.




Introducion:

La Asociatividad: Una Solucion
Moderna Para Enfrentar "Este Mundo
Globalizado” .

Si las empresas fueran capaces de
verse "no sélo como competencia sino
como aliados”, podrian alcanzar
avances tecnologicos que permitirian
mejorarlas en productividad y
eficiencia.

A través de la asociatividad se
podria llegar a "mercados gue hoy son
inalcanzables”




El término asociatividad trae consigo concept

como:

. Sinergia

. Solidaridad

. Conocimiento compartido

. Redes de apoyo

. Economias de escala

. Mejorar la logistica

. Lograr mayor capacidad de negociacion
. Mejores niveles de respuesta en cuanto a

volimenes
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9. Mejorar la calidad de los productos
frente a los requerimientos nacionales e
intfernacionales.

10. Mejor competencias en los ambitos
financieros, comerciales, legales y de
desarrollo organizacional.

11. Llegar a mercados que hoy son
inalcanzables.

12. Poder obtener mayor rentabilidad.




Asi también:
 Lazos de amistad
* Confianza

« Transferencia tecnoldgica entre los asoc
* Giras tecnoldgicas

* Seminarios

« Dias de campo
 Asesorias asociativas
 Proyectos de investigacion asociativos
« Comercializacion de distintos productos
« Compra en conjunto, obteniendo mejore




Asociados:

La asociatividad es un mecanismo
de cooperacion que se da mds en
las “pequefias empresas que en las
grandes”, ya que estas ultimas
recurren a alianzas estratégicas
que se concretan entre dos o tres
actores, no existe, por lo tanto, el
caracter colectivo de la
asociatividad.




Oportunidad para
Emprendimientos Asociativos

» Chile posee acuerdos de libre comercio
con la Union Europea, Corea del Sur,
Estados Unidos, China, India, Japon,
efc.

» Por lo anterior, hay que “cumplir
numerosas normativas” que exigen los
distintos mercados.

» Asociados se puede realizar una mejor
negociacion. Funciona tanto para el
mercado interno como la exportacion.




Para mejorar la asociatividad es
hecesario:

> Profesionales competentes y capaces

de asumir liderazgo frente a
distintas situaciones durante el
proceso.

> Incorporar procesos de gestion de
calidad, a modo de tener capacidad
de respues'ra frente a “barreras
técnicas, fitosanitarias 0
arancelarias” que exigen los
mercados externos .




Para mejorar la asociatividad es

> Incorporar nuevas tecnologias e
infraestructura adecuada en los
distintos procesos que requiere un
producto de alta calidad.

> Para lograr la asociatividad hay
ue uscar fuentes de
inanciamiento (propias, bancos o
Eroyec‘ros cofinanciados por el
stado), para mejorar toda la

cadena productiva.




Para mejorar la asociatividad
es hecesario:

»Mayor asesoria legal
»Mayor asesoria financiera

»Mayor asesoriaen
fortalecimiento organizacional

»Mayor asistencia técnica para

el desarrollo empresarial
(GESTION)

»Mayor asesoria para lograr
certificaciones de calidad




Para mejorar la asociatividad
es nhecesario:

» Asistencia técnica para la exportacion
directa (PLAN DE NEGOCIO)

» Asesoria legal en contratos
internacionales

» Capacitacidn en topicos de comercio
exterior

» Disefio del plan de negocio para la
exportacion

» Implementacion del plan de negocio
enh su primera etapa




Para mejorar la asociatividad
es hecesario:
» Asistencia técnica para la exportacidn
indirecta
» Sensibilizacion de la oferta

» Capacitacion en aspectos de mercado
con énfasis en la articulacion a la
cadena

» Giras técnicas
» Sensibilizacion de la demanda
» Reunion con los gerentes

» Agricultura de contrato (negocio de
mediano y largo plazo)




Pilares del éxito de un

Emprendimiento Asociativo




Se asocian?

» Los trabajadores independientes
» Las microempresas

»Las PYMES

» Grandes empresas (MTS)






AL MANEJAR VOLUMEN PEQUENO
NO HAY PODER DE NEGOCIACION Y
NO SOMOS ATRACTIVOS PARA
NINGUN MERCADO.

AL ESTAR ASOCIADOS HAY
VOLUMEN.
Por lo anterior
Se puede aplicar, en la
negociacion, un dicho Peruano:

“SI QUIERES FILETE TIENES QUE
COMPRAR HUESO™.




CONCLUSION

La manera de emplear los
recursos o beneficios obtenidos
a partir de la asociatividad es
responsabilidad exclusiva de
cada empresa, la cual debe
responder ante el resto de los
participantes por los esfuerzos
que le corresponde.
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